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                             MÁRIO TAXAN DA SILVA 

62 anos, brasileiro, casado, sem filhos, residente em São Paulo-SP, no bairro do Jabaquara.
Fone Com.: (11) 961165906 ou 38044976
e-mail:  bastosto@ig.com.br 
 
Objetivo: Consultor e Assessor Comercial
PERFIL ESCOLAR
Bacharel em Administração de Empresas com especialização em Organização & Método ( O & M ), Conselho Regional de Administração nº 32709 - 8ª  Região – São Paulo - SP.
Participante de cursos e seminários voltados à área de Sistemas e Métodos Qualitativos e Quantitativos de Trabalho bem como, seminários de Qualidade Total . 

Participante de cursos e palestras voltados à Administração e Planejamento Estratégico em Prestação de Serviços. 

Participante de cursos específicos e treinamentos de Produtos em diversas Operadoras e Corretoras da Saúde Suplementar.
Atualização constante com a Lei 9656/98 e suas Resoluções Normativas.
PERFIL PROFISSIONAL 
1) Atuação durante aproximadamente 21 anos, em Corretoras, Operadoras e Entidades Hospitalares, em diversas regiões do Território Nacional, exercendo atividades de Vendedor, Gerente e Consultor Comercial e Administrativo/Financeiro (1989 a 2010).
2) Atuação durante 2 anos, como Coordenador e Ouvidor do Banco de Microcrédito de São Paulo (OSCIP/Banco do Povo), vinculada à Secretaria Municipal do Trabalho (2011 e 2012);
3) Em Fevereiro de 2013, retorno ao segmento de Saúde Suplementar, na condição de Coordenador Comercial de uma Consultoria e Administradora de Planos de Saúde.
4) Algumas empresas empregadoras do segmento de Saúde Suplementar:
a) Diversas Cooperativas do Sistema Nacional Unimed, em inúmeras cidades do Território Nacional destacando-se: Federação Estadual de São Paulo, da Bahia e do Distrito Federal;

b) Saúde Unicór/Blue Life/Indimed;

c) Corretora Fukimoto & Associados; Administradora de Benefícios de Saúde Aliança; Vidamax e Unnimax;

d) Diversas entidades hospitalares públicas e privadas dos estados de São Paulo, da Bahia e de Minas Gerais.
· Habilidade no relacionamento interpessoal, no manuseio de aplicativos e softwares corporativos, bem como, na aplicação de treinamentos de técnicas de vendas e de produtos (PF/PJ).
· Habilidade na implantação e acompanhamento de relatórios gerenciais bem como, no controle de metas e na condução de equipes de colaboradores.
· Experiência em montagem de campanhas promocionais comerciais.

· Perfeito estado de saúde física e mental;
· Disponibilidade de trabalho inclusive aos sábados, domingos e feriados;
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